
 POSLOVNO
DRUŽBENO
OMREŽJE
LINKEDIN

K a r  8 9 , 7 %  u p o r a b n i k o v  o c e n j u j e

L i n k e d I n  k o t  z e l o  p r i m e r n o  o r o d j e  z a

p o s l o v n i  r a z v o j  i n  m r e ž e n j e .
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LinkedIn
 je poslovno usmerjeno družbeno
omrežje, ki se uporablja predvsem

za profesionalno mreženje. 
(vir: Wikipedia)
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ZAKAJ SE PRIDRUŽITI NAJVEČJI POSLOVNI
MREŽI?

LinkedIn
uporablja okoli 9 milijonov podjetij,
v omrežju pa je objavljenih več kot

10 milijonov aktualnih razpisanih delovnih mest.

KATERI SO ŠE RAZLOGI, DA SE PRIDRUŽITE 
 POSLIVNI MREŽI NA LINKEDINU?

• poslovno omrežje, 660+ milijonov članov, več kot 
50 % poslovnih ljudi na svetu
• visoko se uvršča na Googlu in drugih brskalnikih
• 56 % kupcev raziskuje ponudnike prek njihovih profilov
na LinkedInu
• 44 % kupcev je našlo potencialne ponudnike prek
LinkedIna
• sporočilo na LinkedInu ima 7-krat večjo stopnjo
odpiranja kot običajna e-pošta (IN MAIL)
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KAKO NAREDITI ODLIČNO STRATEGIJO ZA
VAŠ POSEL S POMOČJO LINKEDINA?

- Najprej se morate odločiti, da to želite.
- Nato morate biti konsistentni in vztrajni.

- Morate testirati stvari.

TO - DO >USTVARITE SVOJO DNEVNO
STRATEGIJO NA LINKEDINU

Če želite pospešiti aktivnost ljudi, promet in prodajo,
boste morali imeti načrt. Zato vam priporočam dnevno
seznam - check listo (TO-DO listo).
 
Ne samo, da vam bo prihranila čas, ampak vam bo
zagotovila, da boste dosledno spremljali proces
vsakodnevnih TO-DO jev.
 
Na naslednji straneh je seznam TO-DO jev, ki vam bo
pomagal razvijati svojo dejavnost na družbenih
omrežjih.
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KAKO MORATE IMETI UREJEN OSEBNI PROFIL?

Preden začnete na LinkedInu uspešno sodelovati, je
prva stvar, ki jo morate narediti, da si uredite svoj
profil.

- Za profilno sliko uporabite profesionalno fotografijo.
- Uporabite pravo ime in priimek, saj gre za profesionalno
družbeno omrežje.
- Pod imenom jasno napišite, s čim se ukvarjate, ključne
besede vaše dejavnosti in katero podjetje zastopate.
- Opišite vse svoje dosedanje izkušnje.
- Izpostavite svoje veščine in znanja, na katere ste
najbolj ponosni.
- Napišite najuspešnejše projekte pri  katerih ste
sodelovali.
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TUKAJ SO AKTIVNOSTI, KI VAM BODO POMAGALE
ZA USPEŠEN NASTOP NA LINKEDINU:

- Preverite vsa sporočila in na vsa odgovorite.
- Povežite se z vsemi, ki vas prosijo za kontakt, ker se v
prihodnosti lahko povežete.
- Na svojem profilu objavljajte vaše članke, dobre
prakse ali druge informativne članke iz vašega
področja.
- Pridružite se 2-3 skupinam in preverite ali lahko kako
pomagate z vašim znanjem.
- Delite v posamezne skupine (1-2) uporabno vsebino iz
vašega področja.
- »Všečkajte« in komentirajte vsaj 3 objave/dan.
- Preverite, kdo si je ogledal vaš profil (poiščite
potencialne možnosti).
- Pojdite na obvestila in se zahvalite vsem, ki so kaj
komentirali, všečkali.
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MOJA OBJAVA, KI JE DOSEGLA VEČ KOT 34.000
LJUDI POPOLNOMA BREZPLAČNO :-)
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- Kako pisati objave na Linkedinu, ki so odzivne?

- Kako morate imet urejen profil?

- Kaj vse omogoča Linkedin?

- Kako priti do novih strank oz. poslovnih sodelovanj?

Vse kar potrebujete za upešen nastop tudi na
LinkedIn

PRAKTIČNI DELAVNICI

KAKO UPORABITI LINKEDIN ZA VAŠ

POSEL, MARKETING IN POSLOVNO

MREŽENJE?

Več o delavnici TUKAJ

https://www.marketingmalihpodjetij.com/linkedin

